附件2

“套路运”合同典型案例

司机周师傅在手机软件上看到以“高薪收入”“稳定货源”为宣传标语的货车司机招聘广告后，到成都某物流公司应聘，但公司表示没有充足的货车，需要周师傅帮助购买，并承诺不需要周师傅个人出资，等完成公司派单业务后，将发放月补贴用以返还车辆贷款。于是周师傅缴纳了30000元手续费，在物流公司的“协助”下，快速签订了购车合同、贷款合同等协议，以个人名义向金融机构贷款129700元购买车辆，并与公司签订了运输经营协议参与运营。但后期公司派发运单超过车辆承运限重，周师傅拒绝承运，物流公司以“违约”为由拒绝支付月补贴，也未再提供符合车辆承运限重的货源，导致周师傅经营困难，无力偿还贷款，后周师傅还了解到当时购买的货车实际价格只有63000元，意识到自己可能陷入了物流公司、金融贷款机构、车辆销售企业精心设计的“套路陷阱”。

